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11.1 การค้นหาค่าเป้าหมาย 



การวิเคราะห์ข้อมูลโดยใช้ What-if-Analysis ซึ่งเป็นการวิเคราะห์ข้อมูลโดยการน าเอาสูตรหรือ
ข้อมูลที่มีอยู่มาวิเคราะห์เพื่อหาทางเลือกในการตัดสนิใจ จากสถานการณ์ต่าง ๆ โดยสามารถท าการวิเคราะห์
ได้ 3 รูปแบบ คือ

1. การค้นหาค่าเป้าหมาย (Goal Seek) 
2. สถานการณ์สมมติ (Scenario) 
3. ตารางข้อมูล (Data Table) 
โดยการวิเคราะห์เพื่อค้นหาค่าเป้าหมาย จะใช้วิธีการวิเคราะห์โดยการน าผลลัพธ์มาวิเคราะห์

ย้อนกลับเพื่อหาค่าข้อมูลเข้า (Input) ที่เป็นไปได้ ที่ท าให้เกิดผลลัพธ์นั้น ๆ ซึ่งแตกต่างจากการวิเคราะห์แบบ
สถานการณ์สมมุติหรือตารางข้อมูลท่ีรูปแบบ การท างานของการวิเคราะห์ข้อมูลจะเริ่มการรับชุดของค่า
ข้อมูลเข้า (Input) และวิเคราะห์ผลล่วงหน้า เพื่อหาผลลัพธ์ท่ีเป็นไปได้



เป็นวิธีการการวิเคราะห์แบบย้อนกลับ โดยการน าผลลัพธ์มาวิเคราะห์ย้อนกลับเพื่อหาค่าข้อมูลเข้า (Input) ที่เป็นไปได้ที่ท าให้เกิดผล
ลัพธ์นั้นๆ ซึ่งถือว่าเป็นเครื่องมือที่มีประโยชน์มากในงานธุรกิจ การวิเคราะห์ทางธุรกิจขั้นสูง ตัวอย่างเช่น การน าไปใช้สร้างงบก าไร
ขาดทุน โดยหาว่าต้องขายสินค้าให้ได้ทั้งหมดกี่ชิ้น หากต้องการก าไรตามที่ระบุ หรือ การค านวณว่าสามารถเชิญแขกมาร่วมงานได้กี่คน
ถ้ามีงบประมาณจ ากัด ฯลฯ โดยการใช้ผลลัพธ์ในการวางแผนเพื่อหาข้อมูลน าเข้า 

11.1 การค้นหาค่าเป้าหมาย (Goal Seek)

วิธีการท างานเพื่อค้นหาค่าเป้าหมาย (Goal Seek)
1. ก าหนดข้อมูลที่ต้องการ
2. ไปท่ีเมนูข้อมูล (Data) เลือก ไอคอน What-if-Analysis จะปรากฎรูปแบบการวิเคราะห์ 3 รูปแบบ
3. เลือกการค้นหาค่าเป้าหมาย (Goal Seek)
4. จะปรากฎหน้าจอ เพื่อให้ก าหนดตัวแปรต่าง ๆ ในการค้นหาค่าเป้าหมาย โดยมีรายละเอียดดังนี้
Set Cell คือ ต าแหน่งของเซลล์ที่ก าหนดหรือระบุสูตร ในการค านวณTo Value คือ การระบุค่าเป้าหมายที่
ต้องการ By Changing Cell คือ ระบุต าแหน่งของเซลล์ที่ต้องการให้เปลี่ยนแปลงค่าเพื่อให้ตามเป้าหมายท่ี
ก าหนดไว้ (ค าตอบ)



ตัวอย่าง 11.1 การค้นหาค่าเป้าหมาย (Goal Seek) เพื่อค านวณหาจ านวนสินค้าท่ีต้องขายให้ได้เพื่อให้ได้ก าไรตามที่ต้องการ 
จากข้อมูลที่ก าหนดให้บริษัท ตั้งใจค้าขาย จ ากัด ต้องการได้รับยอดขายจากการขายหนังสือ แต่ละเล่มเป็นจ านวนเงินเล่มละ 
50,000 บาท ดังนั้น ทางบริษัทจึงต้องการวางแผนเพื่อก าหนดยอดขายหนังสอืแต่ละเล่มขั้นต่ า เพื่อให้ได้ยอดขายตามเป้าที่
ก าหนดไว้ เพื่อให้การด าเนินงานของบริษัท มีประสิทธิภาพจึงต้องท าการค านวณหาจ านวนหนังสอืท่ีต้องขายให้ได้ในแต่ละเล่ม 



การวิเคราะห์ค่าตัวแปรเพื่อก าหนดค่าเป้าหมาย Goal Seek 
ตัวแปรที่ 1 Set Cell คือ ต าแหน่งของเซลล์ที่มีสูตรค านวณอยู่นั่นคือเซลล์ E5 โดยการค านวณเพื่อหายอดขายหนังสือแต่ละเล่ม
เกิดจากน า ราคาหนังสือ/เล่ม คูณกับจ านวนท่ีขาย (C5*D5) 
ตัวแปรที่ 2 To Value คือ การระบุค่าเป้าหมายที่ต้องการนั่นคือยอดขายหนังสือท่ีต้องการนั่นคือ 50,000 บาท 
ตัวแปรที่ 3 By Changing Cell คือ ต าแหน่งของเซลล์ที่ต้องการค้นหาค าตอบ นั่นคือจ านวนหนังสือ ที่ต้องขายได้ นั่นคือต าแหน่ง
เซลล์ C5 

หมายเหตุ: จากการวิเคราะห์ข้อมูลที่โจทย์ก าหนดต้องค้นหาจ านวนหนังสือท่ีต้องขายให้ได้ในแต่ละเล่ม ดังนั้น การก าหนดค่า Set 
Cell กับ By Changing Cell ต้องเปลี่ยนตามค่าของหนังสือ เช่น ถ้าต้องหาจ านวนเล่มที่ต้องขายให้ได้ของหนังสือ English 
Conversation การก าหนดค่า Set Cell จะเป็นค่า E8 และค่า By Changing Cell จะเป็น C8 เป็นต้น 



ผลการก าหนดค่าเพื่อค้นหาเป้าหมาย Goal Seek 



ตัวอย่าง 11.2 การค้นหาค่าเป้าหมาย (Goal Seek) เพื่อค านวณหาจ านวนแขกที่สามารถเชิญมาร่วมงานได ้
จากข้อมูลท่ีก าหนดให้บริษัท ตั้งใจค้าขาย จ ากัด ต้องการจัดสมนาคุณลูกค้า โดยการเชิญลูกค้าและผู้ที่เกี่ยวข้องมาร่วมงานเลี้ยง
ขอบคุณ โดยค่าใช้จ่ายต่อรายของผู้ร่วมงานประกอบด้วยค่าอาหารต่อราย รายละ 250 บาท และค่าเข้างานรายละ 100 บาท โดย
ทางบริษัทมีงบประมาณในการจัดเลี้ยง เป็นจ านวนเงิน 100,000 บาท ดังนั้น บริษัทต้องการวางแผนเพื่อเชิญแขกโดยอยาก
ทราบว่า จากงบประมาณที่มีจะสามารถเชิญแขกเข้าร่วมงานได้ทั้งหมดกี่ท่าน 



การวิเคราะห์ค่าตัวแปรเพื่อก าหนดค่าเป้าหมาย Goal Seek 
ตัวแปรที่ 1 Set Cell คือ ต าแหน่งของเซลล์ที่มีสูตรค านวณอยู่นั่นคือเซลล์ C8 โดยการค านวณเพื่อหาจ านวนเงินทั้งหมดที่
บริษัทต้องจ่ายเป็นค่าจัดงานเลี้ยงเกิดจากสูตรค านวณ คือ (ค่าอาหาร+ค่าเข้างาน)*จ านวนแขกที่ร่วมงาน (C5+C6)*C7 
ตัวแปรท่ี 2 To Value คือ การระบุค่าเป้าหมายท่ีต้องการ นั่นคืองบประมาณในการจัดงาน 100,000 บาท 
ตัวแปรที่ 3 By Changing Cell คือ ต าแหน่งของเซลล์ที่ต้องการค้นหาค าตอบ นั่นคือต าแหน่งเซลล์ของจ านวนแขกที่
สามารถเชิญได้ คือ ต าแหน่งเซลล์ C7 



จากตัวอย่างท่ี 10.2 พบว่า หากมีงบประมาณ 100,000 บาทจะสามารถเชิญแขกเข้าร่วมงานได้ 286 คน จะเห็นได้ว่าการวิเคราะห์
ข้อมูลแบบ Goal Seek เป็นเสมือนการหาค่าข้อมูลที่จะถูกน ามาค านวณในสตูรค านวณ เพื่อให้ได้ผลลัพธ์หรือค่าเป้าหมายตรงตามที่
ต้องการ ดังนั้น จากตัวอย่างสามารถประยุกต์ใช้ Goal Seek เพื่อหาค่าอื่น ๆ ได้ เช่น ถ้าบริษัทต้องการเชิญแขก 300 คน และบริษัท
มีงบประมาณจัดงาน 100,000 บาท ค่าเข้างานต่อราย 100 บาท บริษัทต้องการก าหนดงบประมาณค่าอาหารต่อรายกี่บาท เป็นต้น 

ผลลัพธ์ท่ีได้จากการก าหนดค่าเพื่อค้นหาเป้าหมาย Goal Seek 



11.2 การวิเคราะห์โดยใช้ตารางข้อมูล (Data Table)

การท างานของการวิเคราะห์โดยใช้ตารางข้อมูล (Data Table) จะใช้การน าค่าข้อมูลที่ก าหนดไว้ ที่บนหัวตาราง (แถว) หรือ
ก าหนดไว้ที่ด้านข้างตาราง (คอลัมน์) ด้านใดด้านหนึ่งหรือท้ังสองด้าน ส่งค่า ไปแทนที่ค่าหรือสูตรท่ีก าหนดไว้ในเซลล์ โดยข้อมูล
น าเข้าสามารถใส่ได้สูงสุด 2 รูปแบบ คือ ด้านบน หัวตารางหรือด้านข้างตาราง โดยการหาวิเคราะห์หาแนวทางที่เป็นไปได้ต่าง ๆ 
จะใช้หลักการเปรียบเทียบค่า เพื่อค านวณค่าค าตอบที่เป็นไปได้ โดยเมื่อค่าที่ก าหนดไว้เปลี่ยนไปตามค าสั่งของการวิเคราะห์
ตารางข้อมูล (Data Table) จะท าให้มีค านวณหาค าตอบใหม่ และน าค าตอบ มาสรุปไว้ในตารางข้อมูล (Data Table) ให้อัตโนมัติ 

วิธีการท างานเพื่อวิเคราะห์โดยใช้ตารางข้อมูล (Data Table) 
1. ก าหนดข้อมูลที่ต้องการโดยการเลือกช่วงเซลล์ที่ต้องการสร้าง Data table 
2. ไปท่ีเมนูข้อมูล (Data) เลือก ไอคอน What-if-Analysis จะปรากฎรูปแบบการวิเคราะห์ 3 รูปแบบ 



ตัวอย่าง 11.3 การวิเคราะห์โดยใช้ตารางข้อมูล (Data Table) เพื่อวิเคราะห์ก าไร
ขั้นต้นที่จะได้รับ หากค่าใช้จ่ายที่เป็นค่าโฆษณาเปลี่ยนแปลงไป จากข้อมูลที่
ก าหนดให้บริษัท ตั้งใจค้าขาย จ ากัด ต้องวิเคราะห์ข้อมูลเพื่อค านวณหาก าไรขั้นต้น 
ที่บริษัทคาดว่าจะได้รับ หากค่าใช้จ่ายที่เป็นค่าโฆษณาแตกต่างกัน โดยหาก
ก าหนดให้หนังสือแต่ละเล่ม จะท ายอดขายได้ประมาณเล่มละ 50,000 บาท ต้นทุน
ขายประมาณ 10,000 บาท และก าหนดให้ ค่าโฆษณาอยู่ในช่วง 10,000 ถึง 
50,000 บาท 

แบบที่ 1 มี 1 ตัวแปร โดยการก าหนดข้อมูลน าเข้าวางตัวแปรไว้ในหัวตารางแบบด้านข้างแนวตั้ง 





การวิเคราะห์ค่าตัวแปรเพื่อก าหนดวิเคราะห์โดยใช้ตารางข้อมูล (Data Table) แนวตั้ง
1. ใส่สูตรค านวณเพื่อหาค าตอบที่ต้องการ 
2. ใส่สูตรเพื่อเชื่อมต่อผลลัพธ์ที่ได้จากสูตรค านวณ นั่นคือ =B7 
3. เลือกช่วงข้อมูลตามโครงสร้างข้อมูลแบบหัวตารางด้านข้าง นั่นคือช่วงเซลล์ C9: D14 
โดย ช่วงเซลล์ C10 ถึง C14 ให้ท าการระบุค่าโฆษณาที่แตกต่างกันที่จะใช้เพื่อประเมินก าไร
ขั้นต้น 
4. เลือกเมนูข้อมูล (Data) เลือก What-if-analysis เลือก Data Table และก าหนดเซลล์
ต าแหน่งของข้อมูลน าเข้าแบบหัวตารางด้านข้าง (Column Input Cell) ให้มีค่าเป็น B6 
5. ค าตอบจะแสดงผลเป็นก าไรขั้นต้นที่แตกต่างกันตามค่าโฆษณาที่เปลี่ยนไป 



แบบที่ 2 มี 1 ตัวแปร โดยการก าหนดข้อมูลน าเข้าวางตัวแปรไว้ในหัวตารางแบบด้านข้างแนวนอน



การวิเคราะห์ค่าตัวแปรเพื่อก าหนดวิเคราะห์โดยใช้ตารางข้อมูล (Data Table) : แนวนอน
1. ใส่สูตรค านวณเพื่อหาค าตอบที่ต้องการ 
2. ใส่สูตรเพื่อเชื่อมต่อผลลัพธ์ที่ได้จากสูตรค านวณ นั่นคือ =B7 
3. เลือกช่วงข้อมูลตามโครงสร้างข้อมูลแบบหัวตารางด้านข้าง นั่นคือช่วงเซลล์ B11: G12 โดย 
ช่วงเซลล์ C11 ถึง G11 ให้ท าการระบุค่าโฆษณาที่แตกต่างกัน ที่จะใช้เพื่อประเมินก าไรขั้นต้น 
4. เลือกเมนูข้อมูล (Data) เลือก What-if-analysis เลือก Data Table และก าหนดเซลล์ต าแหน่ง
ของข้อมูลน าเข้าแบบหัวตารางด้านบน (Row Input Cell) ให้มีค่าเป็น B6 
5. ค าตอบจะแสดงผลเป็นก าไรขั้นต้นที่แตกต่างกันตามค่าโฆษณาที่เปลี่ยนไป 



แบบท่ี 3 มี 2 ตัวแปร โดยการก าหนดข้อมูลน าเข้าวางตัวแปรไว้ท้ังหัวตาราง
ด้านบนและหัวตารางด้านข้าง 
โดยการก าหนดข้อมูลน าเข้าแบบ 2 ตัวแปรท าให้สามารถก าหนดข้อมูลน าเข้าที่
ต้องการให้เปลี่ยนค่าไปได้ 2 ตัว เพื่อประเมินผลก าไรขั้นต้น เพราะฉะนั้นจากข้อมูล
ที่ก าหนดให้บริษัท ตั้งใจค้าขาย จ ากัด ต้องวิเคราะห์ข้อมูลเพื่อค านวณหาก าไร
ขั้นต้นที่บริษัทคาดว่าจะได้รับ หากต้นทุนขายและค่าใช้จ่ายที่เป็น ค่าโฆษณา
แตกต่างกัน โดยหากก าหนดให้หนังสือแต่ละเล่มจะท ายอดขายได้ประมาณเล่มละ 
50,000 บาท ต้นทุนขายอยู่ในช่วง 10,000 ถึง 40,000 บาท และก าหนดให้ค่า
โฆษณาอยู่ในช่วง 10,000 ถึง 50,000 บาท 





การวิเคราะห์ค่าตัวแปรเพื่อก าหนดวิเคราะห์โดยใช้ตารางข้อมูล (Data Table) แบบมี 2 ตัวแปร
1. ใส่สูตรค านวณเพื่อหาค าตอบที่ต้องการ 
2. ใส่สูตรเพ่ือเชื่อมต่อผลลัพธ์ที่ได้จากสูตรค านวณ นั่นคือ =B7 
3. เลือกช่วงข้อมูลตามโครงสร้างข้อมูลแบบ 2 ตัวแปร คือ ทั้งหัวตารางด้านบนและหัวตาราง
ด้านข้าง นั่นคือช่วงเซลล์ C10:G15 โดย ช่วงเซลล์ D10 ถึง G10 ให้ท าการระบุค่าต้นทุนขายที่แตกต่าง
กัน และ ช่วงเซลล์ C11 ถึง C15 ให้ท าการระบุค่าต้นทุนขายที่แตกต่างกัน เพื่อใช้ประเมินก าไรขั้นต้น 
4. เลือกเมนูข้อมูล (Data) เลือก What-If-Analysis เลือก Data Table และก าหนดเซลล์ต าแหน่งของ
ข้อมูลน าเข้าแบบหัวตารางด้านบน (Row Input Cell) ให้มีค่าเป็น B5 และต าแหน่งของข้อมูลน าเข้า
แบบหัวตารางด้านข้าง (Column Input Cell) ให้มีค่าเป็น B6 
5. ค าตอบจะแสดงผลเป็นก าไรขั้นต้นที่แตกต่างกันตามต้นทุนขาย และค่าโฆษณาที่เปลี่ยนไป 



11.3 การก าหนดสถานการณ์สมมุติ (Scenarios) 

การก าหนดสถานการณ์สมมุติ (Scenarios) การหาวิเคราะห์หาแนวทางที่เป็นไปได้ตาม
สถานการณ์ต่าง ๆ จะใช้หลักการเปรียบเทียบค่าในกรณีต่าง ๆ เพื่อค านวณค่าค าตอบที่เป็นไป
ได้ ตัวอย่างเข่น ใช้วิเคราะห์ก าไรจากยอดขายที่สามารถแบ่งยอดขายได้เป็นหลายแนวทาง/กรณี 
เช่น กรณีที่สินค้าขายดี กรณีที่สินค้าขายไม่ดี และกรณีที่สินค้าได้ปานกลาง เพื่อวิเคราะห์หาก าไร
จากการขายในแต่ละกรณี เป็นต้น

ข้อแตกต่างของการวิเคราะห์สถานการณ์สมมุติ (Scenario) จะแตกต่างจากการวิเคราะห์ โดยใช้
ตารางสรุปข้อมูล (Data Table) คือ ถ้าเป็นการใช้ตารางสรุปข้อมูล (Data Table) จะสามารถ ใส่
ข้อมูลน าเข้าเพื่อหาค่าผลลัพธ์ได้เพียง 2 ชุดข้อมูลน าเข้า แต่ถ้าเป็นการวิเคราะห์สถานการณ์
สมมุติ (Scenario) จะสามารถใส่ข้อมูลน าเข้าเพื่อหาค่าผลลัพธ์กี่ข้อมูลน าเข้าก็ได้ไม่จ ากัด จึงท า
ให้วิเคราะห์ข้อมูลได้หลากหลายมากกว่า 



วิธีการท างานเพื่อวิเคราะห์หาแนวทาง/ผลลัพธ์ทีเ่ป็นไปได้จากการก าหนดสถานการณ์สมมุต ิ(Scenario) 
1. ก าหนดข้อมูลท่ีต้องการ 
2. ไปท่ีเมนูข้อมูล (Data) เลือกไอคอน What-If-Analysis จะปรากฎรูปแบบการวิเคราะห์ 3 รูปแบบ 
3. เลือกการวิเคราะห์สถานการณ์สมมุติ (Scenario Manager) 
4. จะปรากฎหน้าจอการจัดการสถานการณ์ (Scenario Manager) หากมีสถานการณ์ (Scenario) เดิมอยู่แล้ว
สามารถกดปุ่มแก้ไข (Edit) เพื่อปรับค่าสถานการณ์ หากยังไม่เคยมกีารวิเคราะห์สถานการณ์ 
ให้กดปุ่มเพิม่ (Add) เพื่อเพิ่มสถานการณ์ใหม ่



5. จะปรากฎหน้าจอเพื่อก าหนดค่าหาแนวทางที่เป็นไปไดข้องแต่ละสถานการณ์ โดยมีรายละเอียด
ดังนี้ Scenario Name คือ ชื่อของสถานการณ์ที่ก าหนด 
Changing Cell คือ ระบุต าแหน่งของเซลล์ท่ีต้องการให้เปลี่ยนแปลงค่าเพื่อใหต้ามเป้าหมายที่ก าหนดไว้ (ค าตอบ) 



ตัวอย่าง 11.4 การวิเคราะห์สถานการณ์สมมุติ (Scenario) เพื่อวิเคราะห์ก าไรจากยอดขายจากแนวทาง การขายสินค้าที่เป็นไปได้ 
จากข้อมูลที่ก าหนดให้บริษัท ตั้งใจค้าขาย จ ากัด มีรายการหนังสือที่ต้องการวิเคราะห์ 5 รายการหนังสือโดยต้องการวิเคราะห์
ก าไรที่เป็นไปได้ (ผลลัพธ์) ของหนังสือแต่ละรายการในเดือนมกราคม หาก เกิดแนวทางในการขายสินค้าที่เป็นไปได้ 3 แนวทาง 
คือ แนวทางที่หนังสือขายได้เป็นจ านวนมากขายด ีคือ ขายหนังสือได้เกินกว่า 100 เล่ม แนวทางที่หนังสือขายได้เป็นจ านวนน้อย
ขายไม่ดี คือ ขายหนังสือ ได้น้อยกว่า 50 เล่ม และแนวทางที่ขายหนังสือได้ระดับปานกลาง คือ ขายหนังสือได้ 100 เล่ม ดังนั้น 



การวิเคราะห์ค่าตัวแปรเพื่อการวิเคราะห์สถานการณ์สมมุติ (Scenario) ในกรณีที่ขายดี 
ตัวแปรท่ี 1 Scenario Name คือ การก าหนดชื่อของสถานการณ์ที่ต้องการวิเคราะห์ข้อมูล ตัวอย่างเช่น สถานการณ์ที่ 1 
คือขายดี ขายหนังสือได้เกิน 100 เล่ม ก าหนดชื่อ สถานการณ์ว่า Best Case 
ตัวแปรที่ 2 Changing Cells คือ การระบุต าแหน่งของเซลล์ที่ต้องการให้เปลี่ยนแปลงค่าเพื่อให้หาค าตอบ คือ ก าไรที่คาดว่า
จะได้รับหากขายดี นั่นคือช่วงเซลล์ C5:C9 



ตัวแปรท่ี 3 Scenario Values คือ การระบุค่าข้อมูลน าเข้า ในกรณีนี้การระบุจ านวนหนังสือที่คาดว่าจะขายได้ซึ่งสมมุติให้เป็น
สถานการณ์ที่ขายดี คือ ขายได้มากกว่า 100 เล่ม ดังนั้นเพื่อค านวณก าไรของสถานการณ์การขายดีจึงก าหนดให้จ านวน
หนังสือที่คาดว่าจะขายในแต่ละรายการคือ 120 เล่ม 



การวิเคราะห์สถานการณ์สมมุติจะใช้การเพิ่มสถานการณ์ โดยการเลือกเมนูข้อมูล (Data) เลือกไอคอน What-If-Analysis เลือก 
Scenario Manager และคลิกที่ปุ่ม ADD เพื่อเพิ่มสถานการณ์ใหม่ โดยจากตัวอย่างมีสถานการณ์ท่ีอาจเกิดขึ้น คือ ขายดี ขาย
ไม่ดี ขายได้ปานกลาง 



การวิเคราะห์ค่าตัวแปรเพื่อการวิเคราะห์สถานการณ์สมมุติ (Scenario) ในกรณีที่ขายไม่ดี 
ตัวแปรที่ 1 Scenario Name คือ การก าหนดชื่อของสถานการณ์ที่ต้องการวิเคราะห์ข้อมูล ตัวอย่างเช่น สถานการณ์ที่ 
2 คือ ขายไม่ดี ขายหนังสือได้น้อยกว่า 50 เล่ม ก าหนดชื่อ สถานการณ์ว่า Worstcase
ตัวแปรท่ี 2 Changing Cells คือ การระบุต าแหน่งของเซลล์ท่ีต้องการให้เปลี่ยนแปลงค่าเพื่อให้หาค าตอบ คือ ก าไรท่ีคาด
ว่าจะได้รับหากขายไม่ดี นั่นคือช่วงเซลล์ C5:C9 



ตัวแปรที่ 3 Scenario Values คือ การระบุค่าข้อมูลน าเข้า ในกรณีนี้การระบุจ านวนหนังสือที่คาดว่าจะขายได้ซึ่งสมมุติให้เป็น
สถานการณ์ที่ขายไม่ดีคือขายได้น้อยกว่า 50 เล่ม 
ดังนั้นเพื่อค านวณก าไรของสถานการณ์การขายไม่ดีจึงก าหนดให้จ านวนหนงัสอื ที่คาดว่าจะขายในแต่ละรายการคือ 45 เล่ม 



การวิเคราะห์ค่าตัวแปรเพื่อการวิเคราะห์สถานการณ์สมมุติ (Scenario) ในกรณีที่ขายได้ปานกลาง 
ตัวแปรที่ 1 Scenario Name คือ การก าหนดชื่อของสถานการณ์ที่ต้องการวิเคราะห์ข้อมูล ตัวอย่างเช่น สถานการณ์ที่ 3 คือ
ขายได้ปานกลาง ขายหนังสือได้เป็นจ านวน 100 เล่ม ก าหนดชื่อ สถานการณ์ว่า Fair Case 
ตัวแปรที่ 2 Changing Cells คือ การระบุต าแหน่งของเซลล์ที่ต้องการให้เปลี่ยนแปลงค่าเพื่อให้หาค าตอบ คือ ก าไรที่คาดว่าจะ
ได้รับหากขายได้ปานกลาง นั่นคือช่วงเซลล์ C5:C9 



ตัวแปรที่ 3 Scenario Values คือ การระบุค่าข้อมูลน าเข้า ในกรณีนี้การระบุจ านวนหนังสือที่คาดว่าจะขายได้ซึ่งสมมุติให้เป็น
สถานการณ์ที่ขายได้ปานกลาง คือ ขายได้ประมาณ 100 เล่ม 
ดังนั้น เพื่อค านวณก าไรของสถานการณ์การขายได้ปานกลางจึง ก าหนดให้จ านวนหนังสือท่ีคาดว่าจะขายในแต่ละรายการคือ 100 เล่ม 



หลังจากท่ีก าหนดสถานการณ์การขายที่คาดว่าจะขายได้ครบทั้ง 3 สถานการณ์แล้ว ให้กดปุ่มสรุป (Summary) และ
กดเลือกต าแหน่งเซลล์ในการค านวณสรุปผลรวมของก าไร จากตัวอย่าง คือ ต าแหน่งเซลล์ (E10) แล้วโปรแกรมจะท า
การสร้างตารางเพื่อสรุปผลลัพธ์ก าไรท่ีคาดว่าจะได้รับของแต่ละสถานการณ์ การขายท่ีคาดว่าจะขายได้ทั้ง 3 
สถานการณ์ 



จากการวิเคราะห์สถานการณ์สมมุติ เพื่อสรุปผลก าไรที่คาดว่าจะได้รับจากการวิเคราะห์สถานการณ์การขายทั้ง 3 แบบ คือ ขายดี ขาย
ไม่ดี และขายได้ปานกลาง โดยจะพบว่าหากการขายหนังสือสามารถขายได้ดี คือ เกิน 100 เล่ม คาดว่าจะได้รับก าไร 264,720 บาท 
หากหนังสือขายได้ไม่ดี คือ น้อยกว่า 50 เล่ม คาดว่าจะได้รับก าไร 99,270 บาท และหากหนังสือขายได้ปานกลาง คือ ขายได้ 100 เล่ม 
คาดว่าจะได้รับก าไร 220,600 บาท 




